SPOLYLUX o3/13/202

Responsable de R.R.H.H
e Empresa del sector de componentes eléctricos industriales

Empresa lider en el mercado de fabricacion de componente eléctricos, precisa incorporar a un/a
Técnico comercial en el Departamento de Ventas.

Funciones:
Reportando al director comercial, sus principales tareas y funciones seran:

e Captacidon de nuevas cuentas, mantenimiento y fidelizacion de la cartera de clientes
e Soporte técnico-comercial a clientes

e Realizacion y seguimiento de ofertas

e Participacion en la creacién de nuevas estrategias comerciales

e Asistencia a ferias y/o eventos que organice la empresa

e Realizacion de reporte a la direccidn a través de CRM

Se requiere:

e Persona proactiva con habilidades de negociacidn y con capacidad organizativa para
trabajar en equipo

e Formacion: Ciclo formativo de Grado superior en Sistemas Electronicos y Automatizados
o similar. Otros: FPII en electricidad // Formacion universitaria en Ingenieria técnica o
industrial especialidad en electricidad o electrénica

e Experiencia en el sector: Un minimo de 2 afios

e Idiomas: espafol hablado y escrito e Inglés. Se realizard prueba de nivel. Se valorara
otros idiomas

Se ofrece:
Incorporacion inmediata

Estabilidad laboral en empresa sélida y en crecimiento, con alta capacidad y presencia
internacional en una posicion estable

Formacién continua a cargo de la empresa
Remuneracion acorde a los conocimientos y experiencia aportados

Horario laboral intensivo/ con flexibilidad

Contactar: personal@polylux.com
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